Power Pitch: Narrativas
de Propuestas de Valor
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deben transformarse
en oportunidades de
venta de una idea.




Deben
construirse sobre

narrativas
centradas en el

valor.




&Opciones? Storytelling, oratoria, presentaciones

de alto impacto

Storytelling

Inspirar, motivar
y generar
cambios

®

Oratoria o presentaciones
de alto impacto

Estética de la presentacion

Centrado en transmitir

contenido de valor para

stakeholders y conseguir
objetivos especificos. Claro,
conciso e impactante.




Da a cualquier ejecutiv@ una metodologia para transmitir

POWER )
el valor de sus propuestas, internas o externas.

PITCH
METHOD

Analisis del valor de Construccion metaddica

los proyectos, de la narrativa de la

productos o servicios propuesta de valor
C @ @ @ 9,

 Analisis de los Metas definidas Practica de
clientes y destinatarios ara el pitch
del pitch Y p perforrpance del

pitch




